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事業戦略実践版「実務ノウハウ」フォーマット 

・事業戦略・計画立案 
・MD（マーチャンダイジング） 
・マーケティング戦略 
・ISM (インストアマーチャンダイジング） 
・VMD 
・マーケットリサーチ

■　実務資料で見る「手順」と「手法」
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事業計画（収益構造分析）

期間比較・他社比較・計画との乖離など

・カテゴリー（エリア・チャネル・年齢層・優良顧客）別収益構造分析

・３カ年損益分岐（CVP）分析
・利益率・坪効率・原価構造・経費構造・在庫回転率→標準比較

■Phase２ 事業計画（収益構造設計）

■多様な比較要素

損益構造のビジュアル（見える）化 
課題エリアをピンポイントで把握

定量的側面から計画と実態の乖離を確認
アウトラインを把握する

１
事業損益構造重点指標の推移・比較
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• ガントチャートによる部門連携スケジュール

■横断的なプロジェクト管理 
　関連部署とのスケジュール、対応期間を視覚化 
　進捗管理が一目でわかる

■業務内容、担当者を明確にする 
　ボトルネック作業の時間、量の確認 
　作業順序の見直し、人員の見直し等 
　計画修正が可能

■業務の効率化、標準化

２

■Phase２ 部門間連動スケジュール管理



Leverage Labo 
レバレッジラボ-研究所

�f��ƾJwōƿ Ĝ Ĝ Ĝ Ĝ Ĝ

3f��ƾJwōƿ

Ğġ ĞĢ Ğģ ĞĤ ğě ğĜ ğĝ ğĞ ğğ ğĠ ğġ ğĢ ğģ ğĤ Ġě ĠĜ

ĤĚĝ ĤĚĤ ĤĚĜġ ĤĚĝĞ ĤĚĞě ĜěĚĢ ĜěĚĜğ ĜěĚĝĜ ĜěĚĝģ ĜĜĚğ ĜĜĚĜĜ ĜĜĚĜģ ĜĜĚĝĠ ĜĝĚĝ ĜĝĚĤ ĜĝĚĜġ

ĝěĜĝO�őyÄ

ģġĤ ġġğ ĢĞĜ ġĢġ ĜĜĜġ Ĝĝġģ Ĥġě ĤĠġ ĤģĤ Ĝěģġ ĜĜġĝ ĜĜĝĜ ĜěĝĤ Ĝěĝě ĜĝĞĜ

¦� Ģģ ĜĝĜ ĝĜĠ ĝġģ ĝĞġ ĞĤĢ Ğěě ĜĤġ ĢĠ ĝěğ ĝĜĤ ĜĠĤ ĜĜĢ ĜĜě ĜġĤ ĜĠĜ ¦�

ƠƳƐƵ ĞĜě ĝĝğ ĜĞĜ ĞĜ ě ě ě ě ě ě ě ě ƠƳƐƵ

ƶŻƹ ě ě ĝĠ ě ĝģ Ğğ Ĝě Ģ ģ Ğġ Ĥ Ĥ Ģ ě Ĝ ě ƶŻƹ

¦C ĞěĜ ĝĝĤ ĝğģ ĝģġ ğĝĝ ğĤĜ ğěě ĠĞĢ ğĤğ ĠĠĠ ĠĞĠ ĠĜğ ğĢě ğĞě ğĜĢ ģĝĝ ¦C

¦C�¾ ě ě ě ě ĝģ ĞĤ Ģě ĝĠ ĜğĞ ģĢ ĜĞġ ĜĤĞ ĜĢģ ĜĠě ĞĜě ğġĢ eV
eV Ĝģě Ĥě ĜĜĝ ĤĜ ğěĝ ĞěĢ Ĝģě ĜĤĜ ĝġĤ ĝěğ ĝġĞ ĝğġ ĝĠĢ ĞĞě ĞĞğ ğĞĠ ſƪƹƌƁƻ

|×ť� Ã.ť�
óñp� �Úť� ~9ť� 85qîť�
óñà7

:�R á�ŉĵÃ°,.Ł+°¬� á�ŉĵÃ°,.Ł+°¬� Ìß²ű +°YO��
ü7�Ɗƻƍƹ ü7�Ɗƻƍƹ ƞƷżźƹ Ŋ��Es ��	

ƺ¦C¨907 ƺ¦C¨9YO

ƺ¦�¨907 ƺ¦�YO

ľā®íĎ

Ķ?ſƖƈƴƻƾƭƓƥƻƊƲƹƛƻƍšťƟƳƹƌƿ

Ĵ?Ɗƻƹšť`19Ł�ÁnĴmå�FŁð�°

ķƂƢƘ]Ć�¤ƾúfè¢ƂƢƘëÀƿ

ĸƣƳƹƙi9ƾƵƻƋưƄƳƔƎƿƳŻƎƹƌ�Qťiū

ĴƣƳƹƙëÀĴĐZ³k

ĹE�1ƾWÉP9ťxÔƿ

ĺƑƻƆƔƘƾçVǃ��ƿ

Ļ��c1ĀÖƾZ<�ƿ

ļƢŽŹè¢

Ľā®ƾ�4ƿECťĀÖ

ľû��éò�Šť�ì�é

Ķ	Ç�Ł3�Ł®}Ł<�Ł�r�ŁKh

ĸE�1ƥƌƘǃǁ

ĸgčƌƦƻƌ6´

Ĺgč¸ 

ĺgčûMƾXnoMƿ

ľs¹ťoM&�

ĶðOD

ķkp"

ĸ
�ÿ

ĤĚĜġ|×ť�ťƊƵƃċåł ƅƻƤECťtŜ-ŕ ƭƓƥƻƊƲƹǅ+�ºţBŐŚ��¬� ƭƓƥƻƊƲƹǅƃƴƌƩƌ

ƵƻƋưƄƳƔƎťÅŜ�ői9ł ƢŸƻť07 ſƊƪƯť��]Ćƽċå Î�ŹŻƖƫĩħ3�Ñ¨9

ĥİſƑƷƄţşĩĦECťëÀł ƭƓƥƻƊƲƹǅÃťà�

ĹƢŸƻŁ¦CťƧƴưƻƫŹŻƖƫŶ_�FŨł

Ĺ¦CĠěǅeVĠěŁ¦Cǅ��ƺ�ÙŁeVǅƊƮƹƑƹ ĹƢŸƻ07ǅĜěŁ¦Cƾ�ÙƺƅƻƤƿĠěŁeVğě� ¦CĠěƺeVğěƺƢŸƻĜěŀ¦CŦÎ�ƬŻƹłƅƻƤÑ�ł Ĺ¦CğěeVğěƢŸƻĝěŀ¦CŦſƊƪƯƬŻƹł

Ļ��ƾĔǇ�ƿǅ»�ǇƂƢƘǇŊŠŋŐǇ�d Ļ��ƾĔǇ�ƿǅƂƢƘǇ»�ǇŊŠŋŐǇ�d Ļ��ƾĔǇ�ƿǅ»�ǇƂƢƘǇŊŠŋŐǇ�d ĻƂƢƘǇŊŠŋŐǇ»�Ǉ�d

|×ť�ƤƶƏƹƘ�¸ǅĠĝĠě)��Ŋñň�őťŊZ�ƊƃƳƬƹťĄƤƶƏƹƘţş<�ǏǍł ƅƻƤŶ»�ƺ�dť3ČǃſƖƈƴƻţĈËŕŁƧƴưƻƫqŶ-ŕşæŘŲł ſƊƪƯƢŽŹǅſƳƻƇƻƗźƜƻƘťŻƥƹƘ ƃƴƌƩƌƂƢƘƢŽŹǅīĪī

ĤĚĜġøſƃſƖƈƴƻţşƊƵƃ]Ćł ƢŸƻťĔďŶǂ®ŗŞīĪīŶ«ŉşć/ŕŁĔÍqŶ-Ŗł ňňSUť�ǅœSUŠœ�gťŊZ�Ł�G�ŉŲƃƻƨƹ ſƊƪƯi9ǅſƊƪƯECŶ»�ƺƂƢƘţĀÖŕŁ»�ŠſƳƻŁ

ĤĚĜģĥİ%ČÅŜ�őţ@ŵŘşŁi9ƣƳƹƙĬįĨŶ3ČţĀÖł ƢŸƻƢŽŹǅƝƥƵƖźšŕşƢŸƻť>uì��ł ƂƢƘŠƌƸƷţ.ŐŁ?ƊƻƹŶ`19ł

ŊŠŋŐǅÃťƘƳƥƵƺà�ţBŐŚ�Û�ōŹŻƖƫţīĪīł

ÃťƘƶƹƙƇƻƗźƜƻƘŜŰŕıĲīĪīǅ§àťƢŸƔƊƲƹţ@ŵŘŲĉïŶg(ťECŠœÐ� ĥİſƑƷƄzöECó$Ø±'šŕşƝƥƵƖźł�

Ķ ĝğęĢĜĝęĢĜěĞģ \ÝǭǔǛǠǠǤǕǲ ĞĘĠěě Ķ ĝğęĜĞĠęĝģĜĢğ ǙǟĜěěǪǱǲǦǔǤǜǕǪǸ ĝĠĘěěě Ķ ĝğęĜĞĠęĝģĜġĝ ǙǟĜěě¥�ǡǭǠǤǕǲ ĜģĘěěě Ķ ĝğęğĞĜęĝģĝěġ ǙǟĜěě¥�ǢǑǔǛĭĮ ĝĝĘěěě

ķ ĝğęĢĜĝęĢĜěğĜ ǥǢǓǰǲ2ÕǳǕǠ ġĘěěě ķ ĝğęĜĝĤęĝģĜĤĠ ǖǶǝǷǰǗǕǲ;)ǪǱǲǜǕǪǸ ĜĞĘěěě ķ ĝğęĜĞĠęĝģĜġĞ ǙǟĜěě¥�ǬǪǰǕ ĜěĘěěě ķ ĝğęĜĞĠęĝģĜĢĤ ǙǟǗǕǲ¥�ǠǵǴǪǸǢǬǪ ģĘĠěě

ĸ ĝğęĢĜĝęĢĜěĝĜ ǴǕǠǷǩǷǔǛǷīǠǤǕǲ ĠĘěěě ĸ ĝğęĢěĢęĝģĞĜġ ǳǕǟǕǦǔǤǠǧǕǤǷ ĢĘěěě ĸ ĝğęěġĝĝģěĤĠ ǣǶǡǲǙǟǭǯ¯LǷǠǤǕǲ ĜĠĘěěě ĸ ĝğęĜĞĠęĝģĜĢě ǙǟǗǕǲ¥�ǠǵǴǠǤǕǲ ĜģĘěěě

Ĺ ĝġęěĜĜęġĜěĞě ǵǔǟǒǕ$űǙǞǪǷǰǶǙ ĤĘĠěě Ĺ ĝġęğěĢġĜĜģĠ ǪǳǔǟǓǟǲǚǕǪǷǳǕǤǷǡǕǰǕ ĜěĘěěě Ĺ ĝġęğěěęġĜĝģĝ ǨǷǠǛY�ōǨǶǛ ĝĘĤěě Ĺ ĝġęĤěĤęġĜěĝĝ ǰǮ$űǖǶǝǷǰǪǕǤǷ ĤĘěěě

ĺ ĝġęğěģęġĜĝĝĤ ąÊÝ�ǴǕǲǖǔǪǸ ĜĘĤěě ĺ ĝġęğěĢęġĜĜģĢ ǠǘǕǤǷǚǒǠǛǴǔǟǑ ģĘěěě ĺ ĝġęĜĞĠęġěĤĤĢ ǪǷǕǛǳǕvùŕǛǴǔǟǑ ĜĜĘěěě ĺ ĝġęĜĠġęġĜĜğĜ ǬǰǫǷǕǪǰǵǕǖǶǝǷǰǪǕǤǷ ġĘĠěě

»�ǅƢƶƻƫţÃťƘƶƹƙƢŸƔƊƲƹ*¿ »�ǅƘƵƐƻǃ�Ł¼LbĳƈƻƵƙƢƶƻƫŁīĪīŃŊŕŮųŌ�ŕňÃŌōŚń �dǅƃƔƊƲƹŁƳƹƑƹŁ�ÊŁŋŎăŁƢƶƻƫ*¿ŃƴƳƔƃƌƌƑŻƵń »�ǅƱƛžƹƋƮƔƃťƧƻƙŁƓŽƔƃ�ťbŁÞIđťj

�dǅżƔƙ�FŁÌßŁƒƻƃƣƳżƹťŋœŁ�ÜÒ  �dǅƃƔƊƲƹŁƳƹƑƹŁƖźƻƎƔƘŁƁƵƖźƹƄb ŊŠŋŐǅŻƬƻƋ*¿Ń=šƗƠƻƘŠŊĒ
ńŁbƾõƺÏƿŁ �dǅ*¿ŻƬƻƋŃ[ť�ŠůŝŏűýœŖŅƴƳƔƃƌƌƑŻƵņńŁ

ŊŠŋŐǅ¼��FŁǍǌǍŃTnŰŕŏƼŊŕŮųţƼÃťŊŠŋŐŶ�ŕŬń ŊŠŋŐǅŃÃťà�ńŠ�ŉŲ�ÛīĪīł�àĉêŁ��{ÆLHŁƪƛL¶! ŀŀŀŀŀƜƔƃƶƌŁŻƯƴƹƄ ėėėėėėėėėėƃƔƊƲƹŁƳƹƑƹŁƕƴƻł

ƂƢƘǅīĪīŃ�µ½ïgŌþŷśÃţŧŝŚűťƂƢƘń ƂƢƘǅæŉŲƂƢƘÈƽƴƧƹŁƀƳƌ\°Ł#£ťŇŲb ŊŠŋŐǅīĪīŃſƊƪƯŠ+ťŊŕŮųŶ�ŕŬƌƑŻƵń

ŀŀŀŀīĪīŃ|×ť�ǅ�œŴťqîŶŒŭşƤƶƏƹƘŶôűŪŘŷŋń ŀŀŀŀŀñň°ãƾƊƲƔƠƻƿŠƑƸƻŁĊť-ƺÓ

ŀŀŀŀīĪīŃ�µ½ïgťƢŸƔƊƲƹŹƙƟŻƉƻŌŊŖŖŭŖŲ¡ƂƢƘŹŻƖƫń ƂƢƘǅƀƳƌ\°Ł©ÜťbŁƃƴƌƩƌƂƢƘīĪī

ǐǉǉǊ

ĿĿĿg

ŹŻƖƫ1¨9

ľO�ĂďyÄ

ľaNƭƓƥƻƊƲƹ

ǎǉǈǋęĝ ǎǉǈǋęĞ ǎǉǈǋęğ ǎǉǈǋęĠ ǎǉǈǋęġ

ƠƳƐƵ�Ñ¨9

ƺ�¨9ơƻƃ

Ĥ� Ĝě� ĜĜ� Ĝĝ�

ľE��B

ǆĝěĜĞŀǈǀǐŀĩħſƶƹƒƻŀǇ

ŹŻƖƫ¨9�B

ƂƢƘǅĕƖƻƣƵŁƠƻƵƺƀƳƌ\°Ł#£ťŇŲbŁŹƷƩŁECì�ť\ŔňīĪīÅş

ľā®íĎ

ľs¹

�4ǄCº

måīĪīĘ\�FŁð�°

ě�

Ġěě�

Ĝěěě�

ĜĠěě�

ĝěĜĞĚĤĚĝ� ĝěĜĞĚĤĚĤ� ĝěĜĞĚĤĚĜġ� ĝěĜĞĚĤĚĝĞ� ĝěĜĞĚĤĚĞě� ĝěĜĞĚĜěĚĢ� ĝěĜĞĚĜěĚĜğ� ĝěĜĞĚĜěĚĝĜ� ĝěĜĞĚĜěĚĝģ� ĝěĜĞĚĜĜĚğ� ĝěĜĞĚĜĜĚĜĜ� ĝěĜĞĚĜĜĚĜģ� ĝěĜĞĚĜĜĚĝĠ� ĝěĜĞĚĜĝĚĝ� ĝěĜĞĚĜĝĚĤ� ĝěĜĞĚĜĝĚĜġ�

ĝěĜĞŀǈǐŀO�yÄ�

ĝěĜĝO�őyÄ�

ě�

Ġěě�

Ĝěěě�

ĝěĜĞĚĤĚĝ� ĝěĜĞĚĤĚĤ� ĝěĜĞĚĤĚĜġ� ĝěĜĞĚĤĚĝĞ� ĝěĜĞĚĤĚĞě� ĝěĜĞĚĜěĚĢ� ĝěĜĞĚĜěĚĜğ� ĝěĜĞĚĜěĚĝĜ� ĝěĜĞĚĜěĚĝģ� ĝěĜĞĚĜĜĚğ� ĝěĜĞĚĜĜĚĜĜ� ĝěĜĞĚĜĜĚĜģ� ĝěĜĞĚĜĜĚĝĠ� ĝěĜĞĚĜĝĚĝ� ĝěĜĞĚĜĝĚĤ� ĝěĜĞĚĜĝĚĜġ�

E�1O�őyÄ�

¦�� ƠƳƐƵ� ƶŻƹ� ¦C� ¦C�¾� eV�

ƴƧƹŠäēŕŚƂƢƘÈŶ
āŤŁ3ČţECŶć/ł�

ǈǐ%ČÅ�őţ@ŵŘş
ƵƻƋưƄƳƔƎŶ3ČŠ]
Ć�

ƂƢƘŹŻƖƫŖũşţECì�
ťPOPŶłƾECAƺ±lƺ��â
Âƿ�

fĖ^B�

fĖ^A�

fĖ^A�
fĖ^B�

fĖ^A�

RUGǅ�dţªř÷ūŁƚ
ƓưƳƵŢ-Šd�]Ćł�

ƂƢƘŹŻƖƫŖũşţECì�
ťPOPŶłƾECAƺ±lƺ��â
Âƿ�

fĖ^A�

fĖ^B�

fĖ^A� fĖ^A� fĖ^B�

fĖ^B�

RUGǅ�dţªř÷ūŁƚ
ƓưƳƵŢ-Šd�]Ćł�

ƂƢƘŹŻƖƫŖũşţECì�
ťPOPŶłƾECAƺ±lƺ��â
Âƿ�

»�ƺſƊƪƯǅ)·ć/ŠſƳƻƄ
ƳƗƻƊƲƹ-�

ƂƢƘƺſƊªǅƧƔƃƌŠƑƸƻť�ţć/
ŕŁƧƴưƻƫ-�

ƂƢƘŹŻƖƫŖũşţECì�
ťPOPŶłƾECAƺ±lƺ��â
Âƿ�

ƂƢƘÈŠƕƴƻŶŞŏŲ�

fĖ^A� fĖ^A�

fĖ^B�

RUGǅ�dţªř÷ūŁƚ
ƓưƳƵŢ-Šd�]Ćł�

fĖ^B� fĖ^B�

• MDカレンダー（時系列戦略）

■シーズンMD設計 
　効果的な投入タイミング、店頭VMD計画 
　モチベーション需要⇒効果的販促、イベント企画

■店頭スペース計画⇒客導線、１等地の検証 
　ライフスタイル別、年齢別、商材別

顧客ニーズへの効果的アプローチ

３
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■Phase３  MD(商品政策アプローチ）
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RHPRT MLHONL THLLL THSMS RHLOS NHUQL PHMPL PHRNO RHTUQ SHUUL PHRST PHOPS SQHMRQ MLLJLG

PHUUU THNQL QHQLL MHOTO OPR MHQSL OHNRL OHSPT PHQSP OOL SQL NHSNL OSHPOL PUJTG

MHPRU NHLSL NHQLL SHOOP QHRUM MHOTL TTL TSQ NHONM SHRRL OHUNT MHRNS OSHSOQ QLJNG

TJRG MOJSG MLJRG MMJRG TJLG OJUG QJQG RJNG UJNG MLJRG RJNG QJTG MLLJLG

MOJPG NNJLG MPJSG OJSG LJUG PJNG TJSG MLJLG MNJNG LJUG NJLG SJOG PUJTG

OJUG QJQG RJRG MUJPG MQJMG OJSG NJOG NJOG RJNG NLJOG MLJPG PJOG QLJNG
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QUN TOP MHLLS NHUQP NHNUN QQR OQP OQN UOQ OHLTR MHQTN RQQ MQHNLL MQHNLL PLJLG

TJRG MOJSG MLJRG MMJRG TJLG OJUG QJQG RJNG UJNG MLJRG RJNG QJTG MLLJLG

MOJPG NNJLG MPJSG OJSG LJUG PJNG TJSG MLJLG MNJNG LJUG NJLG SJOG MLLJLG

OJUG QJQG RJRG MUJPG MQJMG OJSG NJOG NJOG RJNG NLJOG MLJPG PJOG MLLJLG
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MHMMM MHTPU MHSTS NHMOL NHUOL MHLLL RMT MMHPNQ 4�Hwax RHLLL OHQUL C� NQ SQ VQHLLL OSQHLLL

NPJOG POJSG NSJRG NLJRG ORJRG MMJQG MLJNG NPJNG ULJRG ."1 NLG NLG sn� ON UR VQHLLL PTLHLLL

RO TPT OHNRL NHMLL PHRML OHPON MPHOMO oujv SHTLL PHRRS oujvftym MU QS VQHLLL NTQHLLL

LJLG MJQG MOJMG OMJRG NRJOG QNJUG QRJTG OLJOG MLMJQG ."1 NRG NRG oujvsn MU QS VQHLLL NTQHLLL

MHSOP MHSNL NHMOL NHNNL UOL UUL SRM MLHPTQ 4� QHSLL OHPMM wax S NM VSHLLL MPSHLLL
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MHLUM QSS MHSLO NHSML NHLPL NHMMS MHNNR MLHOSO �� MLHQLL RHNTO Y;Ehryh!>���

NOJUG MOJRG NRJOG NRJOG NQJQG NPJOG NLJOG NNJLG MOUJTG ."1 OQG OQG �( ��� `qwyg�� !>BF

L L csxhdy C� T NO VQHLLL MMNHQLL

LJLG LJLG LJLG LJLG LJLG LJLG LJLG LJLG ."1 sn� ML NU VQHLLL MPPHLLL

PHQRU PHNNU RHPRT MLHONL THLLL THSMS RHLOS PSHNPU ���}� ���}� OLHLLL MSHUQL oujvftym R MS VQHLLL TQHQLL

MLLJLG MLLJLG MLLJLG MLLJLG MLLJLG MLLJLG MLLJLG MLLJLG MMNJO ."1 MLLG MLLG oujvsn R MS VQHLLL TQHQLL
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• 店頭適正型数(SKU)と売上予算の連動

①館の階数　②店内ポジショニング　③坪数 
④什器形状　⑤商材特性　⑥コンセプト

■消費者購買行動

■必要商品量の決定

■６つの軸から店頭設計　適正SKU設計

什器形状、陳列方法から型数、SKU、FKUを割り出す

VP、POWERZONE、マグネットポイント等で 
集客導線を作り込む

■年間・月間予・アイテム別予算作成
①売上　②予算　③必要商品量　④消化率　⑤返品額　⑥在庫高

■類似店舗との比較
売上規模、商材傾向、天候要因、ターゲット特性など

店頭適正商品量と 
売上予算、 
双方のバランス

■GMROI＝商品投下資本粗利益率
平均在庫金額（原価）
粗利益額（売価）

　（交差比率）
粗利益額（売価）×商品回転率少ない在庫投資で粗利拡大

４
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E[���\ E E E E

HINS � �'�� ��� ��!� QXPZ MZV ��� ���� ��� ���� QXPZ OZKY ��� ���� ���� ���� ��� ����� 
"� 
"�%+�\ #	

9 ↑ 6,/// 18-1* 3,4// 3,4// / 14-/* 1,/// 07-1* 1,31/ 0,10/ 0,10/ 1/-/* 010-/* 6,4// 7,/7/ 23-4* 0/6-6* /-2/ 2-23 �� �� � 0,///

: ↓ 5,4// 16-0* 1,6// 1,6// / 04-/* 2,/// 16-2* 2,/14 0,402 0,402 14-/* 0//-7* 3,/// 2,064 02-5* 68-3* /-84 0-/4 ��$& 11,1// 12,3// 12,2// 2,///

; /-/* / / / /-/* /-/* / / / )<@A./( / /-/* )<@A./( )<@A./( )<@A./( LJH 0//-/* 0//-/* 0//-/*

< B 4,/// 1/-7* 4,3// 4,3// / 2/-/* 2,/// 16-2* 2,/14 0,402 0,402 14-/* 0//-7* 3,/// 5,264 16-1* 048-3* /-36 1-00 � 2/ 2/ 2/ 0,///

= C 2,/// 01-4* 0,7// 0,7// / 0/-/* 1,4// 11-6* 1,31/ 0,10/ 0,10/ 1/-/* 85-7* 1,6// 0,27/ 4-8* 40-0* 0-64 /-46 ��� 63/ 67/ 6// 0,///

B 1,4// 0/-3* 2,5// 2,5// / 1/-/* 4// 3-4* 0,10/ 5/4 5/4 0/-/* 131-/* 3,/// 3,28/ 07-7* 0/8-7* /-17 2-52 4//

> B /-/* / / / /-/* /-/* / / / )<@A./( / /-/* )<@A./( )<@A./( )<@A./( �� 00,/// 01,0// 0/,4//

? B /-/* / / / /-/* /-/* / / / )<@A./( / /-/* )<@A./( )<@A./( )<@A./( ��� 256 3/2 24/ 5,4//

/-/* / / / /-/* /-/* / / / )<@A./( / /-/* )<@A./( )<@A./( )<@A./(

/-/* / / / /-/* /-/* / / )<@A./( / /-/* )<@A./( )<@A./( )<@A./(

! 13,/// 07,/// 07,/// / 0//-/* 00,/// 0//-/* 01,0// 5,/4/ 5,/4/ 0//-/* 00/-/* 11,1// 12,3// 0//-/* 0/4-3* /-41 0-82

07,/// 0//-/* /-/* 01,0// 4/-/* 4/-/*

E[���\ E E E E

HINS � �'�� ��� ��!� QXPZ MZV ��� ���� ��� ���� QXPZ OZKY ��� ���� ���� ���� ��� ����� 
"� 
"�%+�\ #	

9 ↑ 7,/7/ 23-4* 2,4// 2,4// / 14-/* 1,4// 11-6* 1,4// 1,/// 4// 1/-/* 0//-/* 6,4// 8,/7/ 25-4* 010-0* /-17 2-52 �� �� �

: ↓ 2,064 02-5* 1,0// 1,0// / 04-/* 0,4// 02-5* 2,014 1,4// 514 14-/* 1/7-2* 1,4// 1,04/ 7-5* 75-/* 0-34 /-58 ��$& 13,2// 13,8// 13,///

; / /-/* / / / /-/* /-/* / / / )<@A./( / /-/* )<@A./( )<@A./( )<@A./( LJH 0//-/* 0//-/* 0//-/*

< B 5,264 16-1* 3,1// 3,1// / 2/-/* 3,/// 25-3* 2,014 1,4// 514 14-/* 67-0* 7,/// 6,34/ 18-8* 82-0* /-31 1-27 � 2/ 2/ 2/

= C 0,27/ 4-8* 0,3// 0,3// / 0/-/* 0,/// 8-0* 0,14/ 0,/// 14/ 0/-/* 014-/* 6// 0,42/ 5-0* 107-5* /-71 0-11 ��� 70/ 72/ 7//

B 3,28/ 07-7* 1,7// 1,7// / 1/-/* 1,/// 07-1* 1,4// 1,/// 4// 1/-/* 014-/* 4,5// 3,58/ 07-7* 72-7* /-42 0-77

> B /-/* / / / /-/* /-/* / / / )<@A./( / /-/* )<@A./( )<@A./( )<@A./( �� 00,/// 01,4// 0/,4//

? B /-/* / / / /-/* /-/* / / / )<@A./( / /-/* )<@A./( )<@A./( )<@A./( ��� 256 306 24/ /

/-/* / / / /-/* /-/* / / / )<@A./( / /-/* )<@A./( )<@A./( )<@A./(

/-/* / / / /-/* /-/* / / / )<@A./( / /-/* )<@A./( )<@A./( )<@A./(

! 12,3// 03,/// 03,/// / 0//-/* 00,/// 0//-/* 01,4// 0/,/// 1,4// 0//-/* 002-5* 13,2// 13,8// 0//-/* 0/1-4* /-4/ 0-88

03,/// 0//-/* /-/* 01,4// 7/-/* 1/-/*
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HINS � �'�� ��� ��!� QXPZ MZV ��� ���� ��� ���� QXPZ OZKY ��� ���� ���� ���� ��� ����� 
"� 
"�%+�\ #	

9 ↑ 8,/7/ 25-4* 6,/// 6,/// / 24-/* 3,/// 15-6* 3,23/ 2,8/5 323 17-/* 0/7-4* 7,/// 8,63/ 28-/* 010-7* /-34 1-13 �� �� � 1,///

: ↓ 1,04/ 7-5* / / / /-/* 0,/// 5-6* 664 587 67 4-/* 66-4* 1,/// / /-/* /-/* )<@A./( /-// ��$& 14,4// 13,85/ 13,/// 0,264

; / /-/* / / / /-/* /-/* / / / )<@A./( / /-/* )<@A./( )<@A./( )<@A./( LJH 0//-/* 0//-/* 0//-/*

< B 6,34/ 18-8* 8,/// 8,/// / 34-/* 5,/// 3/-/* 5,1// 4,47/ 51/ 3/-/* 0/2-2* 0/,/// 0/,14/ 30-0* 0/1-4* /-5/ 0-54 � 2/ 2/ 2/

= C 0,42/ 5-0* / / / /-/* 4// 2-2* 354 308 36 2-/* 82-/* 4// / /-/* /-/* )<@A./( /-// ��� 74/ 721 7// 0,/54

B 3,58/ 07-7* 3,/// 3,/// / 1/-/* 2,4// 12-2* 2,61/ 2,237 261 13-/* 0/5-2* 4,/// 3,86/ 08-8* 88-3* /-64 0-23

> B /-/* / / / /-/* /-/* / / / )<@A./( / /-/* )<@A./( )<@A./( )<@A./( �� 04,/// 04,4// 04,///

? B /-/* / / / /-/* /-/* / / / )<@A./( / /-/* )<@A./( )<@A./( )<@A./( ��� 4// 406 4// 3,33/

/-/* / / / /-/* /-/* / / / )<@A./( / /-/* )<@A./( )<@A./( )<@A./(

/-/* / / / /-/* /-/* / / / )<@A./( / /-/* )<@A./( )<@A./( )<@A./(

! 13,8// 1/,/// 1/,/// / 0//-/* 04,/// 0//-/* 04,4// 02,84/ 0,44/ 0//-/* 0/2-2* 14,4// 13,85/ 0//-/* 86-8* /-51 0-50

1/,/// 0//-/* /-/* 04,/// 04,4// 8/-/* 0/-/*

DDDD�F[��G��G��\F��LRTWZLUY
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• 投入、売上、在庫シミュレーション

■MD定義（５適）
「最適な商品」「最適な時期」「最適な価格」「最適な量」「最適な場所」

投入計画、消化計画、在庫計画 
ニーズに合わせた効率性の追求

■期首在庫＋投入額ー売上額ー返品額＝期末在庫 坪効率、在庫効率
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■週次PDCA資料
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■週次PDCA資料



Leverage Labo 
レバレッジラボ-研究所

■各視点からの総合評価（５段階評価）時系列
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■ショップリサーチ重点チェック項目


